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Estatutos

Quota litis:
Um extra
Nnos honorarios?

0 mundo globalizou-se e, com isso, certas normas podem cair em
desuso. Ainda assim, Luis Menezes Leitdo, bastonario dos advogados,
e Sofia Martins, s6cia da Miranda, defendem que a proibicdo do pacto
da quota litis mantém toda a razao de ser. Por outro lado, Fernando
Antas da Cunha, managing partner da Antas da Cunha ECIJA,

considera que ja ndo faz sentido.

Texto FREDERICO PEDREIRA

uota litis. Quota palmarium. Sabe o

que as diferencia? Sabe que existe

uma linha ténue entre ambas? Nem

sempre é facil compatibilizar certas

praticas com a advocacia, mas os Esta-

tutos da Ordem dos Advogados (EOA)
proibem expressamente a celebracéo de pactos de
quota litis, quer para advogados em nome indivi-
dual, quer para sociedades.

Esta quota faz depender os honorérios do advoga-
do exclusivamente do resultado obtido pelo mesmo
no exercicio do patrocinio, ou seja, o cliente apenas
paga honorarios se a causa for ganha, por exemplo.

A proibigdo do pacto de quota litis “consiste na
proibicdo da celebragao de acordos ‘entre o advo-
gado e o seu cliente, antes da conclusdo definitiva
da questdo em que este é parte, pelo qual o direi-
to a honorarios fique exclusivamente dependente

do resultado obtido na questdo e em virtude do
qual o constituinte se obrigue a pagar ao advo-
gado parte do resultado que vier a obter, quer es-
te consista numa quantia em dinheiro, quer em
qualquer outro bem ou valor’”, explicou a Advo-
catus Luis Menezes Leitdo, bastondrio da Ordem
dos Advogados (0OA).

Para o lider dos 32 mil advogados do pais, a nor-
ma que proibe estes pactos € necessaria para asse-
gurar a independéncia profissional do advogado,
evitando assim interesses diretos no resultado de
litigios. “Na verdade, a ‘quota litis’ transformaria
o advogado em s6cio do cliente naquele processo, o
que lheretiraria o distanciamento que deve sempre
ter em relagdo aos interesses em disputa”, ressalva
Luis Menezes Leitao.

Proibida em quase todos os ordenamentos juridi-
cos, salvo raras excegdes como nos Estados Unidos
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Proibida em quase todos os
ordenamentos juridi- cos,
salvo raras excegdes como nos
Estados Unidos da América,
tanto o bastonario da OA como
Sofia Martins, sécia da Miranda
& Associados, defendem a
manutengao desta norma.

da América, tanto o bastondrio da OA
como Sofia Martins, s6cia da Miranda
& Associados, defendem a manutengao
desta norma.

“0O dever primordial de qualquer
advogado deve ser o de defender os in-
teresses do seu cliente, independente-
mente do que possa vir a receber fruto
do seu trabalho. O advogado nao deve
ter nenhum interesse pessoal, sob pe-
na de tentagdo de entrar por atalhos,
esquecendo que o interesse
que deve defender nédo é o
seu”, nota a sécia.

Diferente é a posicao de
Fernando Antas da Cunha,
managing partner da Antas
da Cunha ECIJA, que defen-
de que numa era cada mais globaliza-
danao faz sentido a proibi¢do do pacto
de quota litis.

“Tenho defendido que a nossa profis-
sdo deverd continuar a ter umaregula-
¢do propria e devera ser absolutamen-
te intransigente quanto a violacao de
qualquer obrigacdo deontolégica com
que nos guiamos. O que, porém, nao de-
veria acontecer, é que uma Ordem que
existe para proteger os interesses dos

advogados e dos nossos clientes, possa
servir de travado ao desenvolvimento e
adinamica normal do mercado”, nota o
managing partner.

O artigo 105° do EOA faz depender os
honorarios dos advogados do “resultado
obtido”, entre varios outros requisitos,
podendo a proibicdo do pacto de quota
litis colocar em causa esta norma. Luis
Menezes Leitdo garante a Advocatus que
ndo, pois a lei “admite inclusivamente a

O artigo 1052 do EOA faz depender os
honorarios dos advogados do “resultado
obtido”, entre varios outros requisitos,
podendo a proibicao do pacto de quota
litis colocar em causa esta norma.

estipulagao de ‘success fee’, atribuindo
uma majorac¢ao dos honorérios em fun-
¢ao dos resultados obtidos”.

Também para Sofia Martins, o que a
norma preveé é algo bem diferente da quo-
ta litis. “O trabalho do advogado é algo
muitas vezes pouco palpavel para o clien-
te, sobretudo num cendrio de represen-
tagdo no ambito de um litigio. E também
muitas vezes dificilmente quantificavel.
E por essarazdo que o Estatuto preve va-

rios critérios, que devem ser articulados
entre si, face ao caso concreto”, afirma.
Entre os critérios, a advogada indica a
“importancia dos servicos prestados”, a
“dificuldade e urgéncia do assunto” ou
o “tempo despendido”.

Para a s6cia da Miranda o que ndo po-
de suceder € que o resultado obtido seja o
unico fator para o calculo dos honorérios.

Assegurando que cada vez mais 0s
clientes exigem uma partilha de risco, Fer-
nando Antas da Cunha adian-
ta que eles estao dispostos a
pagar mais por uma boa as-
sessoria.

“Desde hd 20 anos que me
habituei a esta limitagao e
que convivo com ela de for-
ma normal. E verdade que durante estes
anos, habituei-me a propor aos nossos
clientes, em determinadas operacdes
e/ou processos, um determinado valor
a titulo de majoragao sobre o resultado
final. No plano pratico, se me pergunta-
rem qual a diferenca, tenho dificulda-
de em responder”, admite o advogado.

Ainda assim, o problema prende-se
com a quantificacao do ‘resultado obti-
do’. Como é possivel determinar o valor
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deste critério? “Nao ha uma quantifi-
cacdo legal, dependendo naturalmen-
te da estipulagdo das partes”, explica o
bastonério da OA.

Por outro lado, o managing partner da
Antas da Cunha ECIJA demonstrou a Advo-
catus vérias formas de estipular esse valor.

“Num processo judicial em que 0 nosso
cliente seja autor ou seja réu, numa parte
percentual do resultado obtido, seja esse
resultado uma parte da condenacao, ou
da poupanca que representou 0 nosso
patrocinio. Numa operacao de fusoes e
aquisig¢des, fixar um valor em funcao do
sucesso da operacao. Num processo fiscal,
um valor equivalente & poupanca gerada
ao cliente. Enfim, numa atividade cujo o
grande capital é o humano, devera exis-
tir uma flexibilidade para que se possam
criar e manter relacdes estaveis e dura-
douras com 0s nossos clientes”, explica.

FRONTEIRA ENTRE QUOTA LITIS

E QUOTA PALMARIUM

Uma linha ténue separa a quota litis da
quota palmarium ou success fee. Enquan-
to na primeira a remuneracao consiste
integralmente numa percentagem do re-
sultado obtido, na segunda, além dessa
percentagem, existe uma remuneragao
fixa, que é paga independentemente dos
resultados da causa.

“A quota palmarium é assim um misto
da quota litis e da estipulacao prévia de
honordrios”, explica o bastondrio da OA.

“Ndo existe nenhuma férmula magi-
ca para calculo da quota palmarium ou
success fee. A mesma poderd ser fixada
em quantia certa ou em percentagem, po-

dendo ser fixa ou variavel em funcao de
vérias ocorréncias”, refere Sofia Martins.

Podemos concluir que a quota palma-
rium é uma excecao a quota litis? Luis Me-
nezes Leitdo considera que ndo.

Posicdo contraria tem Fernando An-
tas da Cunha, que defende que tem sido
considerada uma excegao até aos dias
de hoje. “Nao obstante, na préatica, penso
que esta a cair completamente em desuso
pelo que, como tenho defendido quanto
aoutros temas, julgo que a nossa Ordem
deverd adaptar-se aos tempos modernos”,
reforca o managing partner. ®

Enquanto na quota litis a remuneragao
consiste integralmente numa percentagem
do resultado obtido, na quota palmarium, além
dessa percentagem, existe uma remuneragao
fixa, que é paga independentemente
dos resultados da causa.




